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1. Formal

Formalet med denne instruksen er a gi gruppene i EIF en mulighet til a selge profilering pa
Enebakk stadion, Vidotta og i Flatebyhallen og beholde en del av fortjenesten.

2. Gjennomfegring

Gruppene kan selge profilering pa Enebakk stadion, Vidotta og i Flatebyhallen etter de til
enhver gjeldende priser. Det kan selges enkelskilt eller en samlet pakke.

Det er kunden som star for kostnaden og transport av skilter og det er gruppen som star for
montering av disse etter avtale med daglig leder.

Skiltene skal veere pd 1 meter * 2 meter.

Det er daglig leder i EIF som holder i kontakten med kunden etter at muntlig avtale er inngatt.
Daglig leder inngar en skriftlig avtale med kunden. Det er daglig leder som star for
fakturering gjennom hele avtaleperioden.

En avtale skal lgpe over 3 ar. Farste kalenderaret tilfaller hele summen av salget til gruppen,
det 2 og 3 aret av avtalen skal salgssummen fordeles med en fordeling pa 50 prosent til
gruppen og 50 prosent til fellesskapet.

Gruppene star fritt til & fordele sin del av salget slik de matte gnske.

Dersom profilering skal veere i bytte mot tjenester eller materielle ytelser skal dette avtales
med daglig leder i forkant.

3. Vedtaksprotokoll
Vedtatt pa hovedstyremgtet 3.6.24



